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LIVSMED’S MISSION IS TO CONTRIBUTE TO LIFE EXTENSION OF MANKIND BY CREATING 

PRODUCTS TO TREAT DISEASES. WE ADHERE TO HIGHEST ETHICS

WHILE MAINTAINING THE TOP TALENTS IN OUR FIELD. 

최초와 최고의 기술력으로 글로벌 수술 의료기기 산업을 새롭게 세팅하는 기업

리브스메드 IR



Disclaimer

본 자료는 제안된 IPO공모와 관련하여 기관투자자들을 대상으로 실시되는 Presentation에서의 정보 제공을 목적으로 (주)리브스메드(이하 “회사”)에 의해 작성되었습니다.

본 자료에 포함된 “예측정보”는 개별 확인 절차를 거치지 않은 정보들입니다. 이는 과거가 아닌 미래의 사건과 관계된 사항으로 회사의 향후 예상되는 경영현황 및 재무실적을 의미하고, 표현상으로는 “예상”, “전망”, “계획”, 
“기대”, “(E)” 등과 같은 단어를 포함합니다.

위 “예측정보”는 향후 경영환경의 변화 등에 따라 엄청 알맞으며, 본질적으로 불확실성을 내포하고 있는 바, 이러한 불확실성으로 인하여 실제 미래 실적은 “예측정보”에 기재되거나 암시된 내용과 중대한 차이가 발생할 수
있습니다.

또한, 향후 전망은 Presentation 실시일 현재를 기준으로 작성된 것이며, 현재 시장상황과 회사의 경영방향 등을 고려한 것으로, 향후 회사의 의사결정 및 전략수립에 따라 수정 및 변동될 수 있음을 양지하시기 바랍니다.

본 자료의 활용과 관련하여 발생하는 손실에 대하여 회사 및 회사의 임직원들은 법적 및 기타의 경우 포함하여 그 어떠한 책임도 부담하지 않음을 알려드립니다.

본 자료는 주식의 모집 또는 매출, 합병, 영업양수도 등 특정 행위와 관련하여 법적인 문서의 어느 부분도 관련 계약 및 약속 또는 투자 결정을 위한 기초 또는 근거가 될 수 없음을 알려드립니다.

본 자료는 비영업 목적으로 내용 변경 없이 사용이 가능(단, 출처표시 필수), 회사의 사전 승인 없이 내용이 변경된 자료의 무단 배포 및 복제는 법적인 제재와 발을 수 있음을 유념해 주시기 바랍니다.
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※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

동작 제한 없음 vs 인체 침습도 높음
외상 수반, 출혈, 감염, 합병증 유발 가능성 높음

수술 동작 제한 vs 최소 침습
낮은 기구 동작의 자유도로 주변 조직 손상, 합병증 등

동작 자유도를 “개복 수술“ 처럼 회복 & 최소 침습 유지
D 로봇(I 사)이 다관절 수술기구 개념 처음 소개
그러나, 관절 성능의 제한(60°)과 높은 비용의 한계

개복 수술

1881 1989 2000

복강경 수술(Laparoscopic surgery)

0° 60°

관절형 수술 로봇일자형 핸드헬드 기구

외과 수술의 메가트렌드

20세기 후반 부터 시작된 복강경 수술은 개복 수술에 비해 몸 속에서 기구 동작이 제한적인 단점이 컸으나, 21세기 들어 수술 로봇이 뱃속에서의 기구
다관절의 개념을 처음 성공시켰으며, 수술 동작의 자유도를 확대시켰습니다. 그러나, 아직 기술적 한계와 시장 공백은 큽니다.

Intro



5

Strictly Confidential

※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

기존 일자형 기구 수술 영상 아티센셜 수술 영상

90° 관절형 수술 기기의 혁신 기술

90° 관절 기술은 일자형 기구의 동작성 한계를 뛰어넘어, 로봇 이상의 성능을 실현하는 독보적 혁신입니다.​
수십 억의 로봇이 아니라 450달러 핸드헬드 ArtiSentialTM 제품으로 해결 가능합니다.​ 아티센셜은 20만 건 이상의 수술에 사용되었습니다. 

Intro
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01. 리브스메드의 핵심 기술

02. 보유 기술의 확장성

03. 임상적 효용성

04. 특허 보유 현황

1.
Technology Overview
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※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

도달 가능 공간 : 60° ~ 70°
도달 불가능한 공간이 존재하는 미완성 다관절
원천 특허 만료로 모든 후발 주자들 사용 가능

도달 가능 공간 : 90° 이상
모든 동작이 구현 가능한 완성형 다관절 기술
리브스메드 독점적: 특허 존속기간 평균 17.4년으로 타사 사용 불가

다른 제품, 기술로의 넓은 확장 가능

01. 리브스메드의 핵심 기술

이 시장의 특성은 기회를 찾는 것이 아니라 난해한 문제를 푸는 것입니다. 리브스메드는 90° 다관절 혁신 기술로 기존 기술적 한계를 완전히 극복하며, 다관절
분야의 완성을 이루었습니다. 특히 독점 특허를 기반으로 다양한 핸드헬드에서 로봇까지 모든 복강경 영역에 적용할 수 있는 세계 최초이자, 유일한 플레이어입니다. ​

1. Technology Overview

기회를찾는것이아니라난해한문제를푸는것이시장경쟁의핵심

도달 가능 공간

도달 가능 공간

90 90

90 90

도달 불가능 공간 도달 불가능 공간

도달 가능 공간

도달 가능 공간

각 방향 60~70 상,하,좌,우 90 이상

기존 기술 (수술로봇에서만 구현)

리브스메드의 기술 (핸드헬드에서 로봇까지 모두 구현)
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※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

보유
제품군
(라인업)

세계 최초 관절형 핸드헬드 기구
세계 최초 5mm 일반형 기구旣상용화

세계 유일 90° 관절형 혈관봉합기
’25.10월 국내외 본격 런칭

세계 유일 90° 관절형 스테이플러
’25.11월 국내 식약처 허가 획득

최고 사양 3D/4K Camera 자체 보유
’25.11월 국내 식약처 허가 획득

세계 유일 90° 관절 로봇 시스템
’26년말 국내 식약처 허가 획득(목표)

90˚

예정

세계 최고 End-tool 기술력 세계 최초 Full-Spectrum Portfolio 완성

*DOF (Degree of Freedom, 자유도)

동작 범위 상·하·좌·우 90°

크기 세계 최초 5mm

힘(그립 포스) 기존 기술 대비 x3 

DOF 고급형 기구까지 구현
(경쟁사 Pin-joint 기술은 고급형 기구 적용 불가) 

보유 기술의 특장점

02. 보유 기술의 확장성

리브스메드의 원천 기술은 다관절 각도의 증가뿐 아니라 힘, 크기, 자유도 등 핵심 요소 전반에 혁신을 이뤄, 복강경 수술 전 카테고리로 기술을 확장하고
있으며, 이를 통해 독자적인 기술 플랫폼을 구축하고 있습니다.​

1. Technology Overview
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※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

비교 항목
90˚ 기구
수술 그룹

60도 기구
수술 그룹

임상 연구의 함의

장루(인공항문) 
생성 케이스 비율

5.5%
(4명)

>
35.6%
(26명)

환자 <삶의 질 개선도>
ArtiSential ‘탁월’

수술 시간 163 분 < 250 분
환자 <회복 및 상태 개선도>

ArtiSential ‘우수’

수술 중 출혈량 95 ml < 240 ml
환자 <출혈 위험도>

ArtiSential 더 ‘낮음’

60° 기구(로봇) vs. 90° 기구(아티센셜)
장루(인공 항문) 생성 비율을 획기적으로 낮추어, 환자의 삶의 질 개선에 90° 기구가 탁월하다는 임상 결과

일자형 기구 vs. 90° 기구(아티센셜)
환자의 암 전이 통로인 림프절 제거에 90° 기구가 탁월하다는 임상 결과

90˚
아티센셜그룹

5.5%
(4명)

163 분

95 ml

비교 항목
90˚ 기구
수술 그룹

일자형 기구
수술 그룹

임상 연구의 함의

제거 림프절 수
5.5%
(4명)

> 24 개
환자 <암 전이 억제 효과>

ArtiSential ‘탁월’

수술 시간 163 분 < 156 분
환자 <회복 및 상태 개선도>

ArtiSential ‘우수’

수술 중 출혈량 95 ml < 100 ml
환자 <출혈 위험도>

ArtiSential 더 ‘낮음’

90˚
아티센셜그룹

32개

141분

46 ml

03. 임상적 효용성: 결장암 림프절 절제술 & 직장암 수술 사례

리브스메드는 100여 편이 넘는 임상 연구 결과를 축적하였으며, 일반 복강경 수술은 물론 로봇 수술을 비교해도 훨씬 높은 우수성을 입증하였습니다.

1. Technology Overview
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※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

구분 한국 미국 일본 유럽 중국 PCT / 기타 합계

출원 154 82 23 17 36 50 362 

등록 53 55 25 13 5 3 154 

합계 207 137 48 30 41 53 516

국가비중 40% 27% 9% 6% 8% 10% 100%

특허

디자인

상표

잔존년수

(단위: 건 , % / ‘25년 10월 말 기준)리브스메드 특허 보유 현황

잔존년수17.4년

특허516건

한국40%

미국27%

기타국가33%

IP 포트폴리오772건 (특허 516건), 국내 동종업계1위

평균잔존기간17.4년, 중장기기술독점권확보

지속적R&D 투자→최근5개년 출원증가율63.9%

특허등록성공률99% 달성

압도적 IP 포트폴리오

해외국가출원비중59% : 글로벌핵심 시장특허권확보

경쟁사특허FTO* 분석정기수행→리스크사전차단

특허매입및크로스라이선스전략 : 공격·방어포트폴리오구축

글로벌 시장 확장을 위한 철저한 대응 체계 완성

체계적IP 관리시스템(IPAZON)도입·운영

CIPO 1명 포함총 3명의사내변리사보유, 전문IP 법무팀운영

직무발명보상제도운영→특허 창출장려 및 인센티브제공

특허 역량 확보를 위한 고도화된 조직 운영

1

2

3

*FTO (Freedom to Operate) 특허 침해 분석

04. 특허 보유 현황

리브스메드는 500건이 넘는 특허 출원을 비롯한 압도적인 IP 확보 전략을 통하여 국내외 시장에서 기술 진입 장벽을 공고히 구축하고 있습니다. ​
특히 지식재산권에 대한 국내외 사전, 사후 대응 시스템을 구축하고, 지속적으로 강화해 나가고 있습니다.​

1. Technology Overview
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01. 시장 구조와 리브스메드의 ‘Full-Spectrum Company’ 달성

02. 제품 포트폴리오 확보 전략

03. 리브스메드의 제품

- ArtiSential

- ArtiSeal

- ArtiStapler

- LivsCam

- Stark

2.
Product Line-up
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※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

글로벌 주요 “복강경 수술 디바이스” 시장 (리브스메드는 모든 제품군을 커버하며, 이는 최초의 사례)

수술 시스템 Surgical System수술 기구 Surgical Instrument

$6B CAGR 5%$6B CAGR 5% $5B CAGR 9.0% $5B CAGR 3% $8B CAGR 8%

·Source: 일반형수술기구 시장(Future Market Insight, 2024), 혈관봉합기 시장(Straits Research, 2022), 수술용스테이플러 시장(Grand View Research, 2023), 복강경카메라시장(iData Research, 2021), 수술용로봇시장(BIS Research, 2023)

$30B

고급형(Advanced) 기구

혈관봉합기

J&J, Medtronic 과점
80~90년대 이후 지속적으로 양분

2010년대 Olympus 추가 진입

2일반형기구1

다수 사업자 난립
저난이도 일자형 기구의 성숙 시장

수술용스테이플러

J&J, Medtronic 과점
80~90년대 이후 지속적으로 양분

3

일반형(General) 기구

복강경카메라

광학 메이저 플레이어 과점
Stryker, Karl Storz, Olympus 등

전통적 광학 회사 중심

4 수술로봇

Intuitive Surgical 독점
특허 만료로 다수 후발 Player의

시장 진입 시도 진행 중

5

로봇(Robot)이미징(Imaging) 시스템

리브스메드의 모든 포트폴리오는 최종적으로 수술 로봇을 완성합니다.

01. 시장 구조와 리브스메드의 ‘Full-Spectrum Company’​ 달성

현재 약 $30B에 달하는 복강경 수술 기구 및 시스템 시장은 일반형 기구부터 수술 로봇에 이르기까지 크게 5가지 영역으로 구성되어 있습니다.​
리브스메드는 5대 영역 모든 제품군을 출시, 판매하는 세계 최초의 회사를 지향하고 있습니다. 모든 포트폴리오는 최종적으로 수술 로봇을 완성합니다.​

2. Product Line-UP
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※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

End-tool

대부분의 로봇 사업자와 달리, 
“다자유도구동 기술”을 먼저 완성하는성장 Path 선택

유니크한 전략으로, ‘엔드툴’ 글로벌 1위의
기술 수준의 지위에 오름

다른 경쟁사들과 다른 성장 로드맵 설정

몸 속에서 직접적 작업을 수행

의료 기기 기술 및 경험을 반영한 고도의 기술적 완성도 필요

미래 패러다임의승자를 판가름하는 결정적 요소

복강경 수술의 차별화는 엔드툴이 결정

I사 D로봇 원천 특허 만료에 따라 로봇 시스템 개발 관점에서 사업에 진입

I사 D로봇과 비슷하거나열위의인스트루먼트성능 불가피

후발주자 모두 로봇팔 개발부터 시작

몸 밖에서 기구를 잡아 주는 역할을 수행

상용화된 산업용 로봇 기술에 기반하며, 의료 분야의
차별적 기술 완성도 구현하기 어려움

로봇 장비 자체로는 차별화 Value 창출 어려움

Robot Arm

02. 제품 포트폴리오 확보 전략 - 차별화 된 Growth Path​

리브스메드는 궁극적 사업 목표인 복강경 수술 기구의 “풀-스펙트럼 컴퍼니”를 달성함에 있어, 일반형부터 고급형 기구까지 초격차 엔드툴 기술 경쟁력을
먼저 확보한 후, 로봇 시스템을 최종 개발하는 성장 전략을 설정하여 성공적으로 실행해 나가고 있습니다.​

2. Product Line-UP

End-
tool

Robot 
Arm

수술로봇요소의이해

승부처는로봇팔이아니라, 

뱃속에서의 기구
자유도
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※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

ArtiSential의 차별적 경쟁력

시장의 주요 니즈

일자형 일반 복강경 시장→성숙 시장
관절형 일반 복강경시장→리브스메드가개척한 Whitespace

일자형 기구의 한계 극복 고비용 로봇의 대안 필요 높은 사용성 확보 추구

“수십억짜리 로봇이 아닌, 450달러짜리 수술기구로도 다관절 복강경 수술이 가능”

경쟁 구도

ArtiSential 5TM(5mm)ArtiSentialTM (8mm)

8mm
5mm

스탠다드 타입의 기본 제품 (직경 8mm)

최고의 동작성(90˚), 최고의 직관성
세계 최초 직경 5mm 90˚ 핸드헬드기구
(‘23년3Q 출시)

ArtiSential 판매량의80% 이상

연도별 매출 현황 및 추정
(단위: 억 원)

173 
271 

517 

1,139 

1,896 

23년 24년 25년(E) 26년(E) 27년(E)

57%

91%

120%

66%

세계 최초
5mm
핸드헬드

세계 최초 90° 관절형 수술 기구
핸드헬드기기에 90° Full-Articulation 적용한 유일한제품

기존 1자형 기구 대체
일반형 기구에 관절 성능 필요시 로봇 이외 대안이 없었으나, 
이를 핸드헬드로 가능하게 하여 새로운 시장 창출

$6B 시장의 차세대 패러다임
독점 기술을 기반으로 전 세계 동일 제품군 내 최대 매출을
기록하며 미래 시장을 선도

Key Point

아티센셜TM

ArtiSentialTM

리브스메드의핵심기술기반

04. 리브스메드의 제품 - ArtiSential

ArtiSential은 직관적, 다관절 복강경 수술을 가능하게 한 최초의 제품으로, 수십 년간의 기술 정체를 해소하고, 새로운 시장을 해제하는 혁신을 리딩합니다. 
기존 로봇 기술에서도 실패한 5mm의 최소 직경을 성공하였습니다.

2. Product Line-UP

1 : 0.39
(직경)

(직경)
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※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

ArtiSeal의 차별적 경쟁력
M사, J사 2개 메이저 사업자가 30년 이상 시장 양분
ArtiSeal 출시로 혈관봉합기글로벌 경쟁구도재편

경쟁 구도

리브스메드
- ArtiSeal

최고 성능- 봉합면적 최소화
한국, 미국, 일본, EU 등 글로벌 인증확보
한국, 일본 건강보험등재

세계 최초 90º 핀-조인트

핸드헬드 경쟁사 제품 30년간 일자형

<M사> 일자형

로봇용 경쟁사 제품 60º

연도별 매출 추정
(단위: 억 원)

29 

267 

673 

25년(E) 26년(E) 27년(E)

810%

91%
’25년10월

국내외동시판매
시작

<I사> 관절형
60º, 스네이크타입

04. 리브스메드의 제품 - ArtiSeal

ArtiSeal은 리브스메드 최초의 고급형 기구로서, 기존 글로벌 회사들이 수십 년간 성공하지 못했던 90° 다관절 동작을 최초로 구현하였습니다. 기존의 양강
구도는 크게 바뀔 것입니다. 다관절 혈관봉합기에 대한 시장의 니즈는 매우 높습니다. 또한 이 기술은 스타크 로봇의 핵심 경쟁력 중 하나가 됩니다.

2. Product Line-UP

<J사> 일자형

아티씰TM

ArtiSealTM

프리미엄시장진출의선봉

혈관봉합기

엔드툴(상세)

제너레이터제너레이터

Key Point

30년 벽을 허문 최초의 성과
세계 최초 90º 관절 성능을 구현한 관절형 혈관봉합기

최고 성능, 동일한 가격
고급형 기구의 고성능 관절 니즈 해결, 업계 동일 가격

$6B 시장 재편
기존 양강 구도(M사, J사) →최소 3강, 최대 1강

스타크 로봇의 핵심 경쟁력 중 하나

시장의 주요 니즈 Pain Point & Unmet Needs

고성능 혈관 봉합기 필요
혈관의“실링& 커팅”에 사용
과점 구조→일자형 Only
로봇용기구역시한계
- 60°, 스네이크 타입

혈관은 특히, 수직 각도의
접근&절제가 결정적

수십 년간 Unmet Needs
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※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

ArtiStapler의 차별적 경쟁력
M사, J사 2개 메이저 사업자가 30년 이상 시장 양분
ArtiStapler 출시로수술용 스테이플러글로벌 경쟁구도재정의

경쟁 구도

핸드헬드 경쟁사 제품
30년간 한 방향 45º

로봇용 경쟁사 제품
60º 한계
<I사> 관절형

상하좌우60º 
스네이크타입

연도별 매출 추정
(단위: 억 원)

39 

184 

25년(E) 26년(E) 27년(E)

371%

’25년11월
국내허가획득

<M사> <J사>
오직좌우, 45°

리브스메드
- ArtiStapler

최고 성능–절단/봉합 정확도
’25. 11월 한국 인허가 획득
’26년 1Q 본격 판매(예정)

세계 최초 90º 핀-조인트

’26년4Q
국내외동시판매

04. 리브스메드의 제품 - ArtiStapler

ArtiStapler는 혈관 봉합기와 함께 고급형 기구를 완성시키며, 기존 글로벌 회사들이 수십 년간 성공하지 못했던 90° 다관절 동작을 최초로 구현하였습니다.
기존의 양강 구도는 크게 바뀔 것입니다. 다관절 스테이플러에 대한 시장의 니즈는 매우 높습니다. 또한 이 기술은 스타크 로봇의 핵심 경쟁력 중 하나가 됩니다.

2. Product Line-UP

아티스테이플러TM

ArtiStaplerTM

프리미엄포지셔닝완결

조종부본체

엔드툴(상세)

카트리지& 리로드

카트리지

Key Point

30년 벽을 허문 최초의 성과
세계 최초 90º 관절 성능을 구현한 관절형 스테이플러

최고 성능, 동일한 가격
고급형 기구의 고성능 관절 니즈 해결, 업계 동일 가격

$5B 시장 재편
기존 양강 구도(M사, J사) →최소 3강, 최대 1강

스타크 로봇의 핵심 경쟁력 중 하나

시장의 주요 니즈 Pain Point & Unmet Needs

고성능 스테이플러 필요
조직의“봉합& 커팅”에사용
과점 구조→단방향 45º Only
로봇용기구역시한계
- 60°, 스네이크 타입

조직의 긴 거리 작업으로
완전한 수직 각도의 접근이 가장 중요

수십 년간 Unmet Needs
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※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

LivsCam의 차별적 경쟁력

시장의 주요 니즈

S사, K사, O사 3개 메이저 사업자의 과점 시장
LivsCam 출시로 복강경 카메라 시스템 글로벌 경쟁구도 개편

경쟁 구도

리브스캠TM

LivsCamTM

수직계열화를위한고리

세계 최고 성능(3D4K, ICG)
수술 부위를 직관적으로 파악 가능한 최고 성능

최고의 솔루션, 가격 혁신
기술 내재화로 합리적가격으로 가격혁신 주도

$5B 시장의 경쟁구도 변화
광학 전문 플레이어 3강 시장에 새로운 한 축을 차지

Key Point 리브스메드
- LivsCam

최고 수준3D4K, ICG 구현
‘25년 11월 한국 인허가획득 (Full HD)

최고 성능 + 수 분의 1 가격

K사 제품 높은 가격

I사 제품 성능 미흡

3D4K 최고성능 구현
대당 2~3억원에 달하는 고가

3D 채택하였으나, 수십년간
저해상도에 고착
(1.3 Mega pixel 한계)

연도별 매출 현황 및 추정
(단위: 억 원)

22 

120 

25년(E) 26년(E) 27년(E)

450%

’25년11월
국내허가획득

’26년3Q
미FDA허가(예정)

고성능 Needs

여전히2D 주도시장, 3D 채택해도저품질
입체적인 수술 동작정확성 위해 3D4K로 진화중

고비용 카메라의 보편화 필요

경쟁사제품은대당2~3억원에달하는높은가격
일반 복강경수술에서로봇 수술까지모두 보편화 가능한 혁신주도

04. 리브스메드의 제품 - LivsCam

LivsCam은 3D4K 복강경 카메라 시스템입니다. 3차원 입체 영상 구현은 물론, 수술 기구의 3차원 동작까지 가능해 수술 현장의 시야와 정확성을 크게
발전시켰습니다. 최고의 성능과 수 분의 1 가격으로 높은 경쟁력을 가집니다.

2. Product Line-UP
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※ 본자료의무단복제, 배포, 전송, 공개를금합니다.

Stark의 차별적 경쟁력

시장의 주요 니즈

I사의 수술 로봇 독점 시장
세계 최고 엔드툴 + 가격파괴→리브스메드의파괴적 혁신

경쟁 구도

스타크TM

StarkTM

리브스메드역량의완결판

초격차 엔드툴 기술
일반형부터 고급형 기구까지 90 ˚ 풀라인업 엔드툴을
장착한 세계 최초의 수술 로봇

최고의 솔루션, 가격 혁신
일반형 기구, 고급형 기구, 카메라 등 전체 라인업
수직계열화→성능과 가격 혁신 주도

$8B 시장 경쟁구도 변화
차별적 엔드툴 기술과 특허 경쟁력으로 I사의
독점 경쟁구도를 혁신할 유일한 사업자

Key Point

병원 : 과도한시스템/ 운영비용
환자 : 과도한수술비용
복강경수술시장의 단 10%만 침투

I사는 60° & 스네이크 타입 만 보유
후발주자들은 특허 장벽으로
관절형 고급형 기구 개발 불가
(I사와 리브스메드 특허 유효)

고비용 로봇의 대안 필요 고성능 고급형 기구 부재 혁신 기술 출현에 대한 니즈

I사 원천 특허 만료로 후발 주자 추격시작
But, I사 보다 열위의 성능
모든 후발주자들은 I사의 만료된
60° 스네이크 기술 사용

연도별 매출 현황 및 추정
(단위: 억 원)

41 

340 

25년(E) 26년(E) 27년(E)

726%

’25년7월
원격수술시연

’26년4Q
국내출시(예정)

’27년국내외
본격판매구분 Copycat I사 제품(독점) Stark

일반형기구 60~70° (특허Copy) 60~70° (원천특허만료)
90°
(특허유효)

고급형기구
혈관봉합기
수술용스테이플러

불가능 60~70° (특허유효)
90°
(특허유효)

복강경카메라 아웃소싱 인수 내재화

동작로봇구성 모듈형or 타워형 타워형

가격대 I사대비 70~80% 수준 약 20~30억 수준

04. 리브스메드의 제품 - Stark 수술 로봇(1/2)

Stark는 I사가 독점해 온 수술 로봇 시장을 재정의할 수 있는 리브스메드의 기술 집약체입니다. 90o 관절 기술이 적용된 풀라인업이 탑재된 세계 최초의 로봇이며, 
낮은 가격 disruptive pricing 으로 90%의 미개척 시장 Untapped market 을 해제 unlock 할 것입니다. 기존 I사 로봇이 추격 불가능한 경쟁력을 가질 것입니다.

2. Product Line-UP
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회사의 첫 로봇 제품이자, 전세계 최신의
“Telesurgery-native” 로봇 시스템을 소개하다

리브스메드 수술로봇의 핵심 차별성 ’25.7월 원격수술 시연 결과

기능적
차별성

가격적
차별성

고급형 기구를 가질 수 있는 로봇 회사는 전세계 오직 2개사 뿐

로봇 수술의 보편화 (universalization) 실현을 위한 가격 혁신

시스템설치 비용

유지보수 비용

기구사용 비용 (수술당)

전체 비용 (수술당)

특권

기존수술로봇(구매형)

15-30억 수준

연간 약2.5억원 수준

수술당2~300만원 수준

수술당400~500만원 수준

-

리브스메드(구독형)

성능

일반형기구

60˚

90˚

고급형기구
(Vessel Sealer, Stapler)

Type
Copycat 제품O (만료특허사용)

제품 O (자체특허)제품 O (자체특허)

제품 O (특허존속)

제품X

I사 제품 O (원천특허만료)

Example*

* 기존경쟁사의경우기존대표제품의일반적인시장정보를인용하였고, 당사의경우아직상업화이전단계로서예시적관점에서수익모델의컨셉을제시한것임

3,000km
집도의

수술대상(돼지)

조종로봇(MC)

Santa Barbara

수술로봇(SR) 비전카트(VC)

Chicago

시연 일시 : 2025.7.1
‘Yulun Wang’의 Sovato사와 협업
(Yulun Wang : 세계 최초의 FDA 승인 수술
로봇을 개발한 현대 수술로봇의아버지)

3건의 복강경 수술 모두 성공
- City of Hope 의사 3인 집도
- 담낭절제술, 간절제술, 위절제술총 3건 수행

’25.7월 세계로봇학회(SRS) 발표
현재 후속 프로젝트 추진 중

관련
언론
보도

해외 200여개언론매체에

올바른 생태계를 만드는 데 있어
빠져 있는 연결고리 Affordability 를 채우다

원격수술혁신의새로운시대를열다

인용보도게재

04. 리브스메드의 제품 - Stark 수술 로봇(2/2)

리브스메드의 로봇은 I사 외에 유일하게 고급형 로봇 기구를 보유하며, 가격 또한 추격 불가능할 것입니다. 최근 미국 현지에서 장거리 원격수술에 성공하는
성과를 보여주는 등 상용화 준비가 순조롭게 진행되고 있습니다. 해외 언론들 또한 스타크 로봇에 대한 큰 기대를 보여주고 있습니다.

2. Product Line-UP
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차별화 된

성장 로드맵
엔드툴→로봇

DOMESTICPRODUCT

풀-스펙트럼 컴퍼니

2개
‘25

판매제품군

5개
‘26

판매제품군

로봇
‘26

한국판매

1

핸드헬드제품부터 단계적으로 제품출시하여 이미매출 실현 중
단기간내 로봇까지풀-스펙트럼 컴퍼니로 성장

국내 성공경험을 바탕으로 미국 등글로벌로 사업확대
미국의성공 발판 마련(HT)

Korea ‘No.1’

1,700+
유저(‘27)

ArtiSential

1,000+
유저(’27)

고급형+로봇

핸드헬드에서
로봇까지

Lock-in

2

동일 고객이핸드헬드에서로봇까지Lock-in
(KOL 확대, 수술법Lock-in 등)

GLOBAL EXECUTION
글로벌 확장

국내 성공
Reference HT계약

US

레버리지

70+
Global

커버리지

3 목표 실적 달성

546억
‘25

매출액

BEP
‘26

흑자전환

3,213억
‘27

매출액

4

’25년 매출, 전년대비 약 2배성장 목표
적층형, 관성형 매출구조로 단기간내 고속 성장목표 달성

Overview

리브스메드는 경쟁사와 차별화 된 성장 로드맵을 기반으로, 제품 출시 전략, 국내 사업 ‘1 Top’ 달성 전략 및 글로벌 사업 확대 전략을 성공적으로 실행함으로써
장단기 매출 성과를 실현하고자 합니다.​

3. Growth Strategy
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제품 인허가 및 출시 계획

한국인허가 한국출시미국FDA 미국출시

판매 제품 수

FDA

FDA

FDA

FDA

FDA

2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028

Vessel Sealer

Stapler

3D Camera

Robot

5mm ArtiSential
2월

2월 7월

8월

11월 4월

11월 6월

11월 1Q

3Q 11월

1Q

3Q 4Q

3Q 11월

4Q 1Q

11월

세계 유일하게 복강경 수술 기구
전체 카테고리의 portfolio 보유

1 2 4 5

독점적 기술 장벽 수립

기존 허가 받은 ArtiSential과 ArtiSeal에 더하여, ‘25년 4분기에 LivsCam, ArtiStapler(11월 한국 완료)과 Stark의 한국 허가(’26년)와 미국 FDA(’27년)의
인허가를 예상합니다.  리브스메드는 단기간 내 풀-스펙트럼 컴퍼니로 도약할 것입니다.

3. Growth Strategy

01. 풀-스펙트럼 컴퍼니 :  초격차 제품 Full Line Up 출시
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즉시 교체
48%

교체 의향
40%

교체 고려
12%

국내 고객 확보 추이

18 23 30 49 69
91

120 122 134 136 143
153 173 194 210 227 234 249 251

44 63 79
102 123 181

253 243
267

272
315 331

372
409

445

506
532

620 638

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q

2021 2022 2023 2024 2025

병원수 유저수

Critical Mass 사용자수준
확보에시간 소요

Critical Mass 확보 이후
Lock-in 효과

기존 사용자 시너지–적층형 매출 구조

800

1,200

1,700

200
400

600

0

200

400

600

800

1,000

1,200

1,400

1,600

1,800

2025(E) 2026(E) 2027(E)

ArtiSeal 사용자
ArtiSential 사용자

(단위: 명)

25%
33%

35%

신규 ArtiSeal 사용 의향 설문
(현재 사용중인 경쟁사 제품의 교체 의향 조사)

신규 ArtiSeal 예상 사용자 추이 예측
(보수적 관점에서 30% 수준 채택 가정)

유저 로열티 기반
영업 시너지 극대화

모든 제품 라인업에 유사한 고객경험(User Experience)
→ KOL 확대, 수술법 Lock-in 등 확산 리드타임 최소화
기존 영업 네트워크 활용 시너지 극대화

제품군간 No Cannibalization 
→신규 제품은 동일 유저 대상 추가 매출 견인
신제품 연속 출시로 고객 Lock-in,  적층형 매출 시너지 극대화

적층형 & 관성형
매출 구조

교체희망

88%

국내 사업은 ArtiSential로 이미 확보한 고객 기반을 활용하여, ArtiSeal을 포함한 신제품 매출을 적층형으로 증가시킬 수 있습니다. 
제품 포트폴리오는 사용자가 복수의 제품을 하나의 수술에서 함께 사용할 수 있고, 수술법에 기반한 강력한 고객 Lock-in 효과를 보일 것을 예상합니다.

3. Growth Strategy

02. Korea ‘No.1’ ① User 기반 적층형 매출 구조, Lock-in 효과

’22년 상반기, 병원 약 100개, 유저 약 250명 수준 확보 후 Lock-in 효과 시현

’25년 3Q기준 약 246개 병원, 638명 이상의 외과의사 사용 중

‘21년 ~ ’25년 3Q 현재, 누적 약 200,000여 건의 수술 건수 돌파
(’25년 국내 복강경 수술기구 점유율: 아티센셜 15%내외 vs 로봇수술 15% 내외 vs 일자형 기구 70% 내외)
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수도권

경기(16)

서울(14)

인천(2) 강원(1)

충남(2)
충북(2)

경북(1)

전북(1)
대구(2)

전남(1)

제주(2)

광주(3)

대전(3)

울산/경남(3)
부산(3)

국내 판매처별 주요 실적

직접판매

강남세브란스병원, 강남차병원, 강북삼성병원, 서울대병원, 
한양대병원, 건국대학교병원, 고대안암병원, 서울순천향병원, 
분당서울대병원, 분당차병원, 일산병원, 부천성모병원, 
펑촌성심병원의정부성모병원, 국립암센터, 분당제생병원, 
아주대병원, 인천백병원, 인천기독병원, 인천성모병원

대리점판매

Big 5 병원포함 6개병원 직판

수술법표준화, 의학적성과 구축

58개 대리점통해
258개 병원에판매 중

주요 대리점기준, 이전 연도대비
2배 이상의판매 성장기록

서울 경기 인천 소계
67 67 19 153

충청권

세종충남대병원, 대전성모병원, 청주성모병원, 충남대병원, 
충북대병원, 천안충무병원, 아산충무병원, 

대전/세종 충북 충남 소계
7 5 8 20

광주/전라권

광양서울병원, 광주보훈병원, 전남대병원, 
전북대병원, 전주병원,원광종합병원, 여수제일병원

광주 전북 전남 소계
13 8 5 26

부산/경상권

부산백병원, 부산성모병원, 해운대백병원, 울산대병원, 
울산시티병원, 양산부산대병원, 창원한마음병원, 고신대병원, 
김해복음병원, 김해갑을장유병원,

부산 울산 경남 소계
18 2 12 32

대구/경북권

계명대동산병원, 대구가톨릭병원, 삼일병원, 
경북대학교병원, 경산중앙병원, 
경주동국대병원, 대구보훈병원, 포항성모병원

대구 경북 소계
12 4 16

강원권

원주세브란스, 강릉아산병원, 
강원대학교병원, 춘천성심병원, 
강원원주의료원

강원 소계
8 8

제주권

제주대학교병원, 제주한국병원

제주 소계
3 3

병원수 대리점수

(단위 : 개)
58개대리점

258개병원

02. Korea ‘No.1’ ② 영업 채널 확장

현재 6개 직판 병원 및 60여 개의 대리점의 영업 채널 기반을 구축하였습니다. 향후에는 현재 수도권 대형 병원 중심인 영업 채널을 2차 병원, 지방 소재
병원까지 확대할 수 있도록 영업 채널을 확장할 계획이며, 이는 신제품 출시와 더불어 빠르게 가속화 될 것으로 전망됩니다.

3. Growth Strategy
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72개국계약

46개국매출

미국

성공 Reference 확보
KOL 확보
영업 효율성 극대화
HT 계약 레버리지
ACS 타겟팅, 채널 제휴

한국 성공사례 이식
보험급여 레버리지
ArtiSeal, 수술로봇 등 활용

일본

미국 성공사례 이식
GPO 기반 확장
GPO 발굴로 영업 효율화

독일

지역별 핵심 파트너사 기반
대리점 계약, 운영

기타

수술 선도국인 한국, 미국 시장에서 성공 공식을 검증하고 각각 일본(아시아), 독일(유럽) 시장에 성공 사례를 이식해 글로벌 점유율을 확대해 나가는 전략을
펼치고 있습니다. 축적된 임상 성과와 업계 신뢰를 바탕으로 기타 신흥 시장까지 섭렵할 것입니다.

아시아 (& 중국)
China, Singapore, Hongkong, 
Taiwan, Malaysia, Vietnam, 
Indonesia, India, Thailand, 

Bangladesh, Mongolia, 
Sri Lanka, Armenia

오세아니아
Australia, New Zealand 

중동 & 아프리카
UAE, Saudi Arabia, Qatar, 

Kuwait, Egypt, South Africa

남미
Argentina, Colombia

유럽
Spain, Portugal, Italy, Bulgaria, 

Greece, Austria, Turkey, Slovenia, 
Hungary, Romania, Slovakia, 

Serbia, Lithuania, Estonia, Latvia, 
Macedonia, Ukraine

LivsMed Germany
ArtiSential, ArtiSeal CE MDR 승인 완료

리브스메드 Germany : Bochum (Jul. 2021)
LivsMed Japan

ArtiSential, ArtiSeal PMDA 승인 완료

리브스메드 Japan : Kobe (May. 2024)

LivsMed USA
ArtiSential, ArtiSeal FDA 승인 완료

리브스메드 USA : San Diego  (Aug. 2019)

본사 해외 지사 해외 대리점

3. Growth Strategy

03. 글로벌 확장 ① Overview
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S
C

미국사업 확대를 위한 Key Initiatives 주요 고객 확대 전략

신제품 출시
시너지

Stark
성공적 런칭

IDN
Integrated Delivery Network
ASC
Ambulatory Surgery Center

152 

273 

370 

25년(E) 26년(E) 27년(E)

30%
(1,800여개)

20%
(2,500여개)

Kaiser Permanante
Johns Hopkins
Umass
Indiana University
……

전체 6,000여개

전체 12,000여개

Total addressable Market Account 확보 목표

3

2

4

(단위: 개)

69 

316 

1,018 

25년(E) 26년(E) 27년(E)

미국 매출 목표HT 회원 병원 고객 우선 확보

Multi-Hospital KOL 기반 고객 확대

Non-HT 영역 핵심 Account 확보

전략적 제휴 등을 통한 ASC 고객 확보

1

3

2

4

(단위: 억)

리브스메드는 전세계 시장의 40%를 차지하는 미국을 주요 국가로 합니다. 리브스메드는 ’25년 HealthTrust 계약으로 미국사업 성장의 발판을 마련하였습니다.
ArtiSeal 출시를 필두로 고급형 라인업으로의 확대 및 ASC 시장 공략 등의 전략으로, 미국 시장에서의 빠른 성장을 기대합니다.

HealthTrust
계약

GPO
Group Purchasing 
Organization

3. Growth Strategy

1

HTHT

미국 최대 GPO와 공급계약
‘25.4월 발효

병원 1,800개 (전체30%)

ASC 2,500개 (전체 20%)

미국 사업 성공 발판 마련
양질의레퍼런스 병원조기 확보

영업 프로세스신속, 간소화

Top-down 파트너십 공략가능
(HQ, Division 단위 공급계약)

ArtiSeal
ArtiStapler
LivsCam

고급형 포트폴리오 강화
ArtiSeal : ’25.4Q 판매개시

ArtiStapler : ’26.4Q 판매(예정)

LivsCam : ’26.4Q 판매(예정)

Stark : ’27.4Q FDA 승인(예정)

매출 Scale-up
고급형신제품 출시로잠재수요의
매출 전환가속화

전략적제품 Mix, 채널 제휴등을
통해 규모의경제 달성

출시 전 Leverage 전략
대형 IDN, ASC, 주요 대학병원등
잠재시장발굴 및 협업

원격수술(‘25.7월 시연 성공), 
AI  자율수술프로젝트등 추진

글로벌 성공 방정식 검증
원가경쟁력및 혁신적수익모델로
새로운로봇 시장 선점

로봇 도입제한적인ASC 적극공략
(Accessibility + Affordability)

03. 글로벌 확장 ② 미국 사업 확장
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일본 (자회사) 독일 (자회사) 기타 국가 (대리점)

한국의성공경험이식 미국 경험 이식, 유럽 시장의 교두보 지역별 맞춤형 전략, 글로벌 동시공략

4 

69 

175 

25년(E) 26년(E) 27년(E)

10 

70 

158 

25년(E) 26년(E) 27년(E)

79 
23182 

191 

25년(E) 26년(E) 27년(E)

매출 (단위: 억원) 매출 (단위: 억원) 그 외 기타 지역 매출 (단위: 억원)

지역별 의료 환경, 규제 체계, 구매 의사결정 구조를 선제적으로 분석하여 핵심 타겟을 포착하고, 일본·유럽·신흥시장 각각에 최적화된 전략을 실행함으로써
동시다발적 시장 침투로 글로벌 확장을 본격화하고 있습니다.

유럽(독일 제외) 매출 (단위: 억원)

161

11

422

3. Growth Strategy

국내와유사한의료환경활용
한국과 유사한 복강경 수술 여건 및 보험제도
ArtiSeal 일본 보험 등재 완료(’25.2월), ArtiStapler, Stark 
급여화 추진 (일본은 이미 로봇수술 급여화)

KOL 밀착영업으로시장침투
KOL 영향력 막강, 한국 의사들과 교류 활발
한국의 Heavy 유저 기반 영업 전략 이식
의료 커뮤니티를 통한 술기 전파, Peer-to-Peer 영업

고급형까지제품Full 라인업완성
’26년 핸드헬드 기구 Full 라인업 출시 완료로 매출 본격화
기술 혁신 니즈는 높으나, 재정 압박이 심한 현지 의료기관에
최적의 솔루션 제공

GPO 기반시장커버리지확대
미국 GPO(HealthTrust) 성공 레퍼런스 접목
빠른 Full 라인업 확보로 GPO 협상력 조기 확보
EU 시장 확대의 테스트베드 역할 수행

유럽: 독일을기점으로맞춤형공략
유럽 최대 시장인 독일 성공 레퍼런스 확산
고소득 지역은 고급형(ArtiSeal, ArtiStapler) 중심, 
저소득 지역은 ArtiSential 중심으로 성장

기타: 지역별특성에따라차별적전략수행
고소득 지역은 고급형 기구 중심 성장(특히 아시아는 한국
성공 레퍼런스 접목), 중동 지역은 상위 부유층 시장 타겟
저소득 지역은 ArtiSential 중심으로 공략하되, 수술로봇
시장 “선점” 교두보로 활용(‘27년 판매 개시)

03. 글로벌 확장 ③ 미국 외 지역 글로벌 Coverage 확장
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32 14 31 37 44 
22 81 

142 

234 

302 

0.0

50.0

100.0
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200.0

250.0

300.0

350.0

400.0

열1 열2 열3 열4 열5 열6 열7 열8 열9 2022.0 열10

1 2판매 제품 수

단위:억원

ArtiSential 5mm
‘23년 3Q 출시

ArtiSeal
’25년 4Q 출시

ArtiSential 8mm
‘18년 출시

54

‘25년 10월

약 46*2021~2024

CAGR 72%

2021~2025년 전체 매출 현황

해외 국내 합계

04. 목표 실적 달성 ① 매출 현황 (’21~’25)

리브스메드는 지난해까지 ArtiSential 단 하나의 제품군으로도 연평균 72%의 가파른 매출 성장을 이루어 왔습니다.
2025년에는 시장 잠재 수요가 매우 큰 ArtiSeal 까지 판매 제품군이 확대되어 역대 최고 실적 달성을 눈 앞에 두고 있습니다.

3. Growth Strategy

94

173

271
‘25년3Q

346

546

20212021 2022 2023 2024 2025.3Q

*10월 실적은 분기 결산 이전의 자료이며 향후 조정 또는 변경될 수 있습니다.
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452 
891 

1,440 
94 

617 

1,773 

546 

1,508 

3,213 

2025(E) 2026(E) 2027(E)

2025~2027년 국내외 매출 전망 (단위: 억 원) 2025~2027년 제품 별 매출 (단위: 억 원)

흑자전환

해외

국내

-120(-21.9%) 152 (10.1%) 710 (22.1%)
당기순이익
(이익률%)

517

1,139

1,896

29

267

673

184
120
340

546

1,508

3,213

2025(E) 2026(E) 2027(E)

ArtiSeal

ArtiStapler
LivsCam

Stark

ArtiSential

ArtiSeal

ArtiStapler
LivsCam

Stark

’27년
제품별 M/S*

2.5%

0.9%

0.2%
0.3%

0.3%

*글로벌시장점유율

단기간내 제품 Full 라인업을 확보하여 국내 독보적 1위를 공고히 하고, 미국을 필두로 전방위적 글로벌 성장 포텐셜을 실현하고자 합니다.
특히 ‘26년 흑자 전환을 발판 삼아 미래 시대를 주도할 Global Top-tier 사업자로의 본격적 성장 궤도 진입을 목표로 합니다.

176%

113%

3. Growth Strategy

04. 목표 실적 달성 ② 향후 매출 추정 (’25~’27)

Global M/S 0.8%
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05. Vision 로드맵

3. Growth Strategy

Unlock the vast, untapped market Change the world
“누구나 누릴 수 있기 전까지는, 혁신이라 불릴 수 없다.”

Open surgery

Laparoscopy

Digital surgery

Te
ch

no
lo

gy
 D

ev
el

op
m

en
t

Time

“J”

“M”

Robotic
Surgery

“I”

* 자료 : Surgicalscience.com

세상은 기술이 바꾼다.
다만 그 기술을 모두가 쓸 수 있을 때,

혁신기술을 누구나 누릴 수 있도록 하는 것이
리브스메드 정신의 근간이다.

세상은 우리 때문에 바뀌게 될 것이다. 

CEO  이 정 주
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Summary

4. Investment Highlights

적층형 & 관성형 매출 구조

단기 고성장 포트폴리오

Full-Spectrum Company

글로벌 독점력

초격차 기술 & 가격 경쟁력

기존 독점사의 유일한 경쟁자

초격차 원천 기술로, 수십 년 간 풀지 못한 시장의 Unmeet Needs 해결
추격 불가한 가격 경쟁력

5대 카테고리 전체 제공 가능 포트폴리오를 유일하게 구축 → 제품 간 시너지로 고객 협상력 선점
리브스메드 생태계 구축

기존 고객이 다른 제품들도 함께 사용하는 적층형 매출 구조 구축
수술법 기반의 높은 Lock-In 효과로 높은 관성형 매출 구조 구축

단기간 내 단일 제품에서 5개 Full Spectrum 제품군으로의 매출 구조
기존 1개 제품군으로 인한 연평균 성장율(72%)을 크게 앞서는 매출 성장율 기대
큰 성장 여력: 2027년도 예상 매출액도 전체 시장의 0.8% 점유율에 불과

500건 이상의 특허(출원/등록)와 평균 17.4년의 글로벌 기술 독점 확보
시장 내 유일한 독주 체제 구축

기존 수술 로봇 대비 향상된 성능, 가격 혁신으로 경쟁 방식 재정의
I사 로봇 외 고급형 기구 제공 가능한 유일 지위 확보(원천특허)
20만건 이상 수술에 사용된 검증된 기구
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01. 주요 경영진 소개

02. 회사현황

03. IPO개요

Appendix.

About LivsMed
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01. 주요 경영진 소개

㈜리브스메드 대표이사
고려대학교 의대 의과학 연구교수 역임
고려대학교 경영전문대학원 석사(MBA)
서울대학교 협동과정 의용생체공학 박사
서울대학교 협동과정 의용생체공학 석사
한국과학기술원(KAIST) 전기·전자공학 학사

산업통상자원부 장관상(2024.12)
보건복지부 장관상(2022.03)
대통령직속 미래기획위원회,  신성장동력
바이오헬스융합 TF 간사 (2010)
보건복지부 주관 HT포럼, 사무국 총괄간사 (2010)
기술보증기금외부자문위원 (2010)

국내 111건 / 해외 222건 수술용 인스트루먼트
(KR10-2020-0063893) 등 총 333건 보유

학력 Ⅰ  경력 수상 Ⅰ  활동 내역 특허 Ⅰ  논문

대표이사 이정주
Ph.D., MBA

최고의 기술 이해도와
사업 전문성을 보유한
경영전문가

About 리브스메드

김 욱 은 CTO 오 세 윤 CFO 전 지 환 CSO/COO 이 동 욱 CPO

조 동 호 CSO 배 동 환 CMO 장 동 규 CIPO 정 순 용 Head of Robot Div.

서울대학교 의용생체공학과 박사
서울대학교 의용생체공학과 석사
㈜리브스메드 연구소장
대구경북첨단의료산업진흥재단
로봇기구 팀장

한양대학교 경영학 MBA
경북대학교 회계학부 학사
㈜리브스메드 재무본부장
티맥스소프트 재무지원실장
LS종합건설 재무팀장
한라홀딩스 주임

서울대학교 법과대학 대학원
서울대학교 법과대학 학사
㈜리브스메드 전략기획본부장
에버온 전략기획본부장
BC카드 신사업실장, 융합사업실장
A.T.Kerney 전략컨설팅 팀장

서울대학교 의용생체공학과 석사
한림대학교 전자공학부 학사
㈜리브스메드 생산RA본부장
에이씨바이오 차장
BHK 과장
뉴하트바이오 과장

IMD(스위스) 경영학 MBA
고려대학교 임학/경제학 석사
㈜리브스메드 영업본부장
J&J Medical Korea 
영업/마케팅 총괄부사장
Emery Worldwide 마케팅 담당

한양대학교 사회학과 학사
고려대학교 경영학 MBA
㈜리브스메드
전략마케팅/영업기획 실장
에스비씨 대표이사
중앙일보 과장

서울대학교 기계항공학부 학사
㈜리브스메드 경영관리실장
리앤목특허법인 파트너변리사
선영특허법률사무소 변리사
다음 커뮤니케이션 SW Engineer

포항공대 전자전기공학과 석·박사
㈜리브스메드 로봇R&D 실장
에버스핀 차세대개발팀장
세메스 SW Lab장
삼성전자 Senior Engineer

기계·전자 엔지니어 기술 경력을 보유한
의료기기 전문가

30년 재무경험 재무·상장·리스크
관리하는 재무전문가

기업 전략 및 신사업 경력 풍부한
글로벌 전략기획 전문가

제품 개발·생산을 진두지휘해 온
의료기기 전문가

글로벌 의료기구 영업·마케팅
경험이 풍부한 영업전문가

최고의 영업 및 커뮤니케이션
경험을 보유한 영업/마케팅 전문가

변리사 출신으로 IP 및
전략을 총괄하는 특허 전문가

다양한 로봇 기구, HW/SW 개발 경력을
보유한 로봇 개발 전문가
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법인명 주식회사 리브스메드

설립일 2011. 06. 16

대표이사 이 정 주

총자본 11,084백만원

업종 그 외 기타 의료용 기기 제조업

매출액(’24) 27,121백만원(연결) / 27,144백만원(별도)

임직원 354명 (국내 310명, 해외 44명)

본사 경기도 성남시 분당구 판교로 700, D동 304호(야탑동, 분당테크노파크)

이정주CEO

품질관리책임자

생산RA본부

생산

RA

QA

전략기획본부

경영지원

전략기획

마케팅본부

영업관리

디자인

마케팅

영업본부

해외사업

국내영업

재무본부

재무회계

재무기획

자금

연구소

전자R&D

기계R&D

로봇R&D

연구기획

연구인력(84명)

생산인력(123명)

영업인력(23명)

사무인력(80명)

총310명+ (해외44명)

인력

연구
(27.1%)

사무
(25.8%)

생산
(39.7%)

영업
(7.4%)

리브스메드 (LivsMed)

리브스메드 USA, Inc.

100% 종속자회사

리브스메드 Germany GmbH

100% 종속자회사

리브스메드 Japan, Inc.

100% 종속자회사

조직 구성회사 일반 현황

인력 구성 (상장예비심사 신청일 기준)지배 구조

주요권역별판매법인

02. 회사 현황

About 리브스메드
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공모주식수 2,470,000주(신주)

공모예정가 44,000원 ~ 55,000원

액면가 500원

총공모예정금액 1,086억원 ~ 1,358억원

상장예정주식수(주) 24,661,537주

예상시가총액 10,851억원 ~ 13,563억원

최대주주, 
39.50%

우리사주조합, 
0.70%

상장주선인의
의무인수분, 

0.09%

공모주주, 
9.31%

기관투자자, 
50.37%

기타주주, 
0.02%

공모개요

증권신고서제출일 2025년 10월 20일

수요예측일시 2025년 12월 4일 ~ 10일

청약기일 2025년 12월 15일 ~ 16일

상장예정일 2025년 12월 24일

공모일정

공모 후 주주구성 보호예수 사항 (공모 후 기준)

상장 예정 주식수
24,661,537주

주주명 주식수㈜ 비율(%) 기간

최대주주등
9,708,000 39.36% 3년

34,226 0.14% 1년

벤처금융및
전문투자자

2,541,629 10.31% 1개월

2,424,252 9.83% 2개월

1,281,260 5.20% 3개월

573,685 2.32% 12개월

기타주주 5,000 0.02% 12개월

우리사주조합 172,900 0.70% 12개월

상장주선인 22,727 0.09% 3개월

계 16,763,679 67.97% -

03. IPO 개요

About 리브스메드
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